DICAS PRATICAS

1) Como captar o interesse de um business angel?

Possuindo um projecto que ambicione alcancar a liderangca num determinado
segmento de mercado através de uma solugédo que permita mudar os habitos
dos clientes. Isto significa que o empreendedor identificou uma necessidade,
dos clientes, ainda nao satisfeita em vez de somente alcangar um novo nivel de
desempenho, promover melhorias incrementais, atender melhor as actuais
expectativas ou acrescentar mais um produto/servico ha gama de

produtos/servicos ja existentes.

Porém é necessario que o empreendedor demonstre ter as competéncias —
tecnologia, relacionamento com clientes, acesso e agilidade de ambito global e
capital intelectual - necessarias para conseguir que a sua ideia possibilite uma
razoavel velocidade de chegada ao mercado, seja simples na forma como
satisfaz a necessidade identificada, ndo esteja avancada demais em relagédo ao
mercado e detenha uma equipe que demonstre comprometimento com a
obtencédo de resultados e com o cumprimento de metas intermédias que
possibilitem, caso seja necessario, redefinir prioridades continuamente de
modo a garantir que se esteja em busca de objectivos com maiores chances de

Sucesso.

Para o efeito o empreendedor deve apresentar-se perante o business angel
com um plano de neg6cios actuante, algo que seja actualizado, modificado e
acelerado — e ndo um documento estéatico destinado a impressionar
pontualmente, e tendo em vista a obtencao imediata do dinheiro pretendido, o
potencial investidor ou outro qualquer parceiro de negocio. Nesse sentido esse
plano de negdcios deve especificar metas tangiveis, responsabilidades claras e
cronogramas explicitos através de uma concepcgao que privilegie a flexibilidade
- principalmente no modelo financeiro que lhe sirva de suporte ou seja uma
folha de calculo que admita diversas simulacdes — na eventual adopg¢ao de

varios cenarios possiveis.



Depois importa ndo esquecer que cada vez mais o mundo dos negécios tem a
ver com pessoas, ndo com técnicas e procedimentos, pelo que o envolvimento
dos empreendedores tem de ser total sob pena de se verificar a sentenca tipica
deste sector de actividade: “ a falta de entusiasmo do empreendedor é o beijo
da morte no processo de angariacao de capital junto dos Business Angels

Assim uma das técnicas que mais se recomendam aos empreendedores € que
coloquem o coracédo e a mente no que pretendem vir a realizar, para aproveitar
a oportunidade detectada, devendo antes de mais fazer o trabalho de casa, isto
€ conhecer as sua forcas, seus valores e suas paixdes, antes de partirem para

accoes importantes junto de potenciais investidores.

Depois de o empreendedor perguntar, verificar e ver que as suas expectativas
sao possiveis de concretizar entdo esta em condi¢cées de submeter o seu plano
de negdcios a eventuais investidores devendo para o efeito aproveitar os
diversos Clubes de Business Angels ja existentes em Portugal os quais estao
devidamente preparados para os apoiar no processo de selec¢do de um
investidor com as caracteristicas mais adequadas as necessidades de

financiamento e conhecimentos empresariais pretendidos.

Nesse sentido os empreendedores interessados poderao deslocar-se ao sitio
da FNABA - FEDERACAO NACIONAL DE ASSOCIACOES DE BUSINESS
ANGELS - WWW.FNABA.ORG — onde poderao ter acesso nao sé aos

contactos dos presidentes das sete Associacdes de Business Angels, membros

da FNABA, como a muita informacao sobre a melhor forma de elaborar o seu
plano de negdcios ou sobre a melhor forma de contactar o seu “angel” do

negocio.



2) Principais areas onde os business angels estao a investir em Portugal?

Uma vez que nos encontramos a atravessar um momento critico como aquele
qgue nos € proporcionado pela transicdo da economia industrial para a
economia do “Conhecimento” € normal esperarem-se mudangas radicais quer
na Sociedade em geral quer nos negdécios em particular que permitem antever
a existéncia de oportunidades em todos os sectores de actividade. Nesse
sentido os Business Angels ,quer em Portugal quer noutros paises, estao
atentos a todas as oportunidades, assentes na gestao baseada no
conhecimento, independentemente das areas de actividade a que digam
respeito.

Porém os Business Angels procuram negécios de rapido crescimento e com
potencial de valorizacdo que lhes permita obter uma mais valia interessante ao
fim de dois/trés anos.

Dentro deste espirito € comum que este tipo de investidores estejam mais
atentos a negdcios que recorram a inovacao e adopc¢ao de novas tecnologias,
uma vez que 0s mesmos permitem a obtencdo de ganhos mais acentuados, do
que os proporcionados por negocios que se encontrem em sectores
tradicionais onde por vezes ter crescimentos do volume de negécios de 5% ja é
um excelente indicador mas que de modo algum satisfazem o Business Angels.
Um dos exemplos mais recentes da histéria dos business angels é nos dado
pela participacao que dois investidores americanos realizaram, na fase de
arranque da Amazon.com e que Ihes permitiu, com apenas 25.000 délares

cada um, atingir mais valias que os tornaram milionarios.

Refira-se que mesmo em Portugal ja ha exemplos de Business Angels que
investiram em sectores de actividades relacionados com a prestacao de
servicos as empresas e que conseguiram atingir mais valias que possibilitaram

multiplicar por 100 os investimentos realizados.

Porque este tipo de investimentos comporta um risco acentuado é comum os

Business Angel procurar diversificar o seu risco e nesse sentido adoptam uma



abordagem de portfélio nos seus investimentos que os leva a ter participacoes

em mais que um sector de actividade e em montantes diferentes.

Especificando no entanto e mais em particular o exemplo do nosso pais
podemos referir que as areas onde se tem vindo a notar uma maior preferéncia
por parte dos Business Angels passam por : Software, Turismo, Energias
Renovaveis, Biotecnologia, Nanotecnologia e Servigos as Empresas.

Importa, no entanto, salientar que os Business Angels andam a procura de
negdcios com receitas e clientes, e ndo apenas tecnologia ou seja de negécios

“a sério” e nao de 20 engenheiros com uma ideia incrivel.

Dicas elaboradas por Francisco Banha, Presidente da Gesventure - Fund
Raising e da FNABA- Federacao Nacional de Associagbes de Business Angels

Varios Clubes Regionais de Business Angels...

Business Angels Club — Francisco Banha, fbanha@gesbanha.pt
Associacao de BA de Cascais — Paulo Andrez, pjandrez@gmail.com
Invicta Angels — Ricardo Luz, rluz@gestluz.pt

Business Angels Covilha — Pedro Farromba, pedro.farromba@parkurbis.pt
Business Angels Algarve — Tito Barra, titobarra@gmail.com

Vima Angels — Carlos Remisio, carlosremisio@avepark.pt

Business Angels Alentejo — Vitor Barbosa, vbarbosa@cimpor.pt



