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‘Inovacao

“Se obter luero de curto prazo
de forma ética é uma questéo

de escolha, numa perspectiva

de longo prazo é uma questio
de sobrevivéncia.”

Estela Barbot /7 “Gestfio Etica
e Socialmente Responsavel™.

INOVACAO

Luxo combate
produtos
chineses

0s reldgios Swatch,
conhecidos pelos seus baixos
pregos, decidiram dar a volta
a concorréncia chinesa

nesse segmento, estreando-se
nos modelos de [uxo.

0s primeiros relogios Swatch
surgiram no inicio da década
de 80, com a unido de duas

Os reldgios da Swatch
ja se repartem por
varias gamas, sendo
a do plastico a mais
antiga de todas.

grandes relgjoeiras suias,
que decidiram conceber um
rel6gio de pléstico, analdgico,
que contrariasse a invasdo
dos modelos digitais
japoneses, com o mesmo
nivel de qualidade e a um
prego acessivel.

Vinte e cinco anos mais tarde,
estamos perante o fendmeno
inverso, desta vez para
combater a “ameaca”
chinesa. Com efeito,

0 grupo acaba de se estrear
no segmento dos reldgios

de luxo para colmatar

a forte concorréncia da China
na linha dos reldgios mais
baratos, ao anunciar

o fancamento de um

reldgio em ouro, que vai ser
comercializado por seis mil
euros. O mais recente “bebé”
Swatch & cor-de-rosa

e dourado e dispde de um
mecanismo gue permite
resistir aos efeitos que

a gravidade tem sobre

os reldgios, segundo

a Bloomberg.

EMPREENDEDORISMO

Federacdo de Business
Angels aposta nas regioes

Congresso Europeu retine-se no Estoril em Abril de 2007

Dora Ribeiro
doraribeiro@mediafin.pt

Evangelizar éa palavra de ordem da
Federagio Nacional de AssociagGes
de Business Angels, cuja criagio foi
formalizada na quinta-feira passa-
da. Unidos, a Associagio de Business
Angels do Algarve, AssociagioPor-
tuguesa de Investidores em Start-
Ups, Associacio de Investidores de
Cascais, Associagio de Business An-
gels do Porto e o Clube de Business
Angels, sedeado na Covilha, querem
ganhar notoriedade e serem capazes

. de atrair empresirios de implanta-

Ao regional para esta nova “causa”.
Juntos, representam hoje cinco mi-
Ihes de euros. O objectivo é reunir
no curto prazo 300 “anjos”.

O momento, diz o presidente elei-
to Francisco Banha, é o ideal para
mobilizar capitalistas com disponi-
bilidade para apostar em novos em-
preendimentos empresariais. “Nes-
te momento, estio em curso o de-
senvolvimento de instrumentos e ini-
ciativas que ajudario a consolidar o
panorama dos Business Angels em
Portugal”, acredita. Além do Pro-
grama FINICIA do IAPME!, Banha

‘refere a consulta piblica n® 11 da

CMVM (ver caixa), que prevé final-
mente o ordenamento juridico na-
cional da figura de investidor em ca-
pital de risco, ou seja, os “business
angels”. Investidores informais que
investen directamente em erpresas
em fase inicial de desenvolvimento

“seed” e “early stage”), para poste-
riormente realizar mais valias na
alienagio da sua participagio a ou-
tros investidores.

Portugal, refere Banha, ndo tem
urma cultura de investimento via bu-
siness angels, facto que torna a cria-
¢do da plataforma um instrumento
de desenvolvimento relevante. “Ha
no interior do Pafs empresérios que,
além de capital para investir, pos-
suem capacidade administrativa e fi-
narceira e conhecimento dos canais
de distribuicio que poderiam ser de
grande valia para as empresas ino-
vadoras emergentes”, avalia.

A Federacio quer fazer a cone-

" xd0 através da criagio de uma pla-

taforma “online”, que deverd estar
disponivel a partir de Janeiro e pre-
tende promover eventos de sensibi-
lizagio pelo Pais. Estd também en-
tre os seus objectivos realizar estu-
dos e holetins informativos sobre a
actividade em Portugal, 0 que pode-

ré certamente contribuir igualmen-
te para a divulgacdo da relevincia
da actividade.

Segiindo Banha, ja existem al-
guns casos de sucesso em Portugal.
“Um dos primeiros negdcios do
meu clube foi o da empresa de pres-
tagBes de servigos informdticos

Rui Fidalgo

Luma, criada em 1989 e vendida em
2003 2 Promosoft. Um excelente ne-
gocio™, garante.

No dltimos 18 meses, a entrada
da PME Investimento na financia-
mento “seed” e “start-up” gerou, se-
gundo o presidente da Federagdo,
um efeito de “contdgio” no merca-

Criticas
aconsulta
putblicano 11

Parao presidente dare-
cém-criada Federagdo
- Nacional de Associagges de Bu-
siniess Angels, a proposta deal-
teraciodoregimejuridicodas
sociedades de capital de risco
< e a0 regime juridico dos fundos
...de'capital de risco em discus-
"sd0 deveria contemplar trés
importantes aspectos. Em pri-
meirolugar, o novo enquadra-
mento legislativo deveria criar
a figura de sociedade gestora
de capital de risco, como ja
ocorre em Espanha. Além dis-
50, Banha esta contra o au-
mento dos montantes dos fun-
dos de capital de risco dos ac-
tuais 1milhdo de euros para 2,5
milhdes de euros. Umaaltera-
¢do que, diz, podera inviabili-
_-zar projectos universitarios
como o anunciado recente-
mente pela Escola de Negdcios
AESE. Tamhém o enquadra-
mento fiscal pode ser melho-
rado nasuaopinido. “Portugal
devia olhar para os exemplos
francés e inglés”, defende.

do, ajudado por uma nova dindmi-
ca que se assiste também nas univer-
sidades nacionais. “As pessoas co-
megaram a acreditar.” Uma altera-
¢io muito recente e cuja continuida-
de, defende Francisco Banha, deve
ser assegumda pelo dinheiro de par-
nculares e ndo do Estado.
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Seed Capital: Financiamento na fase da concepgéo do produto/servico; Start Up: Financiamento nia fase de fangamento do produto/servico no mertado

Fanta APCRI, Emst & Young, Gesvanture




