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plCO muito falado nos thlmos anos nas con-

Ambas as partes reco; ecem que ha uma

busmess ~angels”
€100,000 por negoc:o na E

de risco, por outro lado,t
; pa;tir dos €2»‘milhﬁes :

€mpresas enquanto as ernpresas venture sao ;

usadas para as accdes preferidas. No entan-
to, isto estd a mudar e os “angels” europeus-
‘assim como os seus homélogos americanos
tendem a preferir as accoes preferidas e em-
préstimos convertiveis hoje em dia:

- Estas diferencas fundamentais levam a
motivagSes divergentes para fazer um inves-
timento e objectivos. Os business. angels de-
fendem que quandoos capitalistas de risco

 entram num negdcio diluem a sua acgioe ti-
.ram os beneficios do investimento no tem-
poldinheiro e o risco tomado antes. Véem-
1n0s como concorrentes nao como fonte de
fundos adicionais paraa empresa. .Os inves-
tidores venture defendem que os “business

feréncias europeias e artigos da imprensa.
tes investidores i institucionais estio & procu -
ra de saida a curto prazo com um “IRR” ex-
~cepc1ona.l enquanto o angel estd & procura
A

angels” 530 geralmente amadores, sem capa-

cidade de fundos de seguimento e uma visio
“distorcida do valor da. empresa. A verdade
estd entre estas percepcoes. Em geral, hd uma
falta de sensibilidade para perceberem que

todos ganham em existir uma boa colabora--

¢aoentre ambos. . .-
- Rtil lembrar. qual a heterogenexdade dos
grupos em ‘questdo: Assim os “angels” in-
cluemn os angels’ de primeira vez, os “an-
gels em série e os “angels” f6lio, que-
investem desde €25,000a vanas centenas de
milhares de euros como é o caso dos sindi-

catos de business angels ; por outro lado al- -

guns fundos de capital de risco olham para
negdcios que vao desde €250,000 enquanto

outros s6 entram quando os montantes de -

investimento necessario se situam na ordem
dos €5 milhdes.

. empresa Os capitalistas de risco,

o empresas que se esperam vir ater um cresci

12 posu;ao € ISSO acontece na: fas

compense o risco que el

0, formagio'e desenvolvime

mento excepcional..
‘Na realidade, resolver a dxsnngao eutre

a.ngels € empresas de capital derisco é li- -
dar com a percepcio de poder ou falta dele.

s seguintes iniciativas podiam ser propos-
tas para melhorar a relagao e aumento do
miimero de empresas financiadas: -

Promover a educagio de ambasas partes
de modo a aumentar.a compreensdo da na-
tureza dos investidores, os objectivos € mo-
tivagdo que se encontram por detras do in-
vestimento. A EBAN e a EVCA devem cola—
borar para este fim.

A EBAN deﬁne um “busmess angel” como
um individuo privado que investe o seu pré-
prio dinheiro em empresas o cotadas e traz

para a empresa a pericia, a rede. decontactos .

e o conhecimento do mercado que serd in:
trumental ao crescimento da empreSa

‘Melhorar a v151b1hdadc de mvesndores o
“angel” no mercado através da promocaode

histdrias de sucesso e aumentar 6 conheci-
mento da natureza € papel dos angels

as redes de “business angels” e fun
capital de risco, com foco nas fases iniciais;
vao trabalhar para resolver problemas tais
como padrdes de investimento, codigos de

a qual a capxtal de risco preten e

N
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Gestores Financeiros

‘elemento da cadeia de

Dinheiros dos mveshdores
de fundos

£ Empresas médias a grandes
‘em crescimento

Mais formal; caros

porténfé' -

" Merios importante -

Etmruras de neg o mais simples -

; Cbmplexo e exigénte i

Estratégica:

“‘Menos importante

Muitoimportante

o Imporlante mas provavelmente menos-
~ex1gente nototal dewdo aos custos mais

CS que pemuta.m COIIIP[CC!I“

Vale apena mencionar aqui o fendmeno
“crescente da smchcagao de operacoes que

estia ganhar pujanica tanto na Europa como

- nios Estados Unidos. Os “business angels”

investemn cada vez mais em grupos por. va-

rias razdes, incluindo' diversificacdo-de
portfoho, redugdo de risco, conhecimento

do sector e fundamentalmente tendo em vis:

_ta aumentar o capital disponivel para inves-~
* timento na empresa alvo. A sindicagio leva

a um aumento da'sofisticacio por parte dos

. angels qlie se tornaram mvesndores mfor-
miais proﬁss1onahzados

A colaboragao serd eﬁc1ente quando am-
basas partes considerarem que estio a inves-
tir um negdcio justo; quando existir uma
motivagio parad obtencao devalora lohgo
prazo para a empresa. E necessdrio promo-.

usiriess angels”e fn-
co. Este facto vai contri-

tidores i ]IlStltLlClOnalS devem cou51derar 0s-

2 busmess angels” num perspectiva de fluxos

a €-por.sua vez osall-
ndos como o préximo
.manciamento’do cres-

 baixos do processo de investimento

:dese olyimento de fundos

cagao entre estes actores -
eqmty gap c:uado en-.

| Muito importante

cimento da empresa

O prircipal ganho pa.ta ambas as partes
advém do facto dos empreendedores e res-
pectivas empresas poderem beneficiar doca-
pitaleda expenencm de criagdo que os cita-
dos investidores sdo possmdores nomeada-
mente nas fases de crescimento e desenvolvi-
mento. Sea colaboragao funcionat, o capital
de risco pode ser visto como um verdadeiro
parceirona obtencdo de capital e na diversi-
ficagdo de risco. As oportunidades de saida
para os angels seriam facilitadas; através de
valores de saida mais altos, e os investidores

“venture capxtal nvestiriam mais rapidamen-

te en empresas onde pudessem contar com
o apom de “busmess angels

Ei unportante aumcnta.r‘a mteracgio en-
tre estas duas realidades. As redes de “busi-

' ness angels?, os “business angels” & os fun-

dos decapital de risco, de fases iniciais, serdo
representados no proximo Congresso Anual
da EBAN a ter lugar a 16/17 de Abril de
2007 no Estoril. Este facto permitird uma ex-
celente oportunidade para encontrar e dis-

‘cutir com: profissionais ‘de" investimento e

Criar pontes para investimentos futurcs. Mais
informacAo sobre o programa estd dlspom—
vel

em info@eban.org e www.eban.org.




