Francisco Banha, presidente da Federagdo de Business Angels e CEO da Gesventure

Empreendedores
e investidores
frente a frente

Cascais vai ser uma vez mais palco de encontro entre empreendedores e potenciais
investidores. Em cena vio estar 21 projectos europeus na chamada fase de “early stage”
(fase inicial de desenvolvimento), na expectativa de serem apadrinhados por algum
“business angel”. O frente-a-frente vai reunir 200 empreendedores e investidores da

Europa, nos dias 11 e 12 de Outubro.

Vida Econémica - Depois de Helsinquia ter rece-
bido o encontro em Junho, Cascais vai ser palco do
préximo Easy Investment Férum? Quais as expecta-
tivas face ao evento que visa facilitar o investimento
transfronteirico?

Francisco Banha - As minhas expectativas sao altas,
uma vez que virdo até ao Cascais cerca de 200 inves-
tidores provenientes de toda a Europa com um tnico
interesse: avaliar o potencial de investimento de 21 pro-
jectos, também eles oriundos dos mais diversos pafses
europeus.

Este férum representa o culminar de todos os esfor-
¢os desenvolvidos pelo programa Farly Stage Investors
(EASY) da iniciativa PRO-INNO Europe. Apesar de
todo o trabalho politico que sustenta este programa, serd
neste férum que investidores e empreendedores, que j&
hé algumas semanas contactam através da plataforma
criada para o efeito, irdo conhecer-se pessoalmente. “Bu-
siness angels” e gestores de fundos de “early stage” vao fi-
nalmente poder obter informagdes mais pormenorizadas
sobre os projectos e prosseguir, jd sem influéncia do Easy,
para negociagGes que se possam converter em negécios
de investimento transnacionais.

VE - Trata-se de mais uma iniciativa que vai con-
tribuir para a consolidacao da cultura empreendedo-
ra e do capital de risco em Portugal?

FB - Apesar dos esforcos que recentemente tém vindo
a ser desenvolvidos pelo IAPMEI, via FINICIA e a nova
Sociedade de Capital de Risco do Ministério da Econo-
mia a (INOVCAPITAL), e pelas recém-criadas Associa-
¢oes de Business Angels, o facto é que até hd bem pouco
tempo existia no nosso pafs uma grande caréncia de capi-
tal para investimento em projectos que se apresentavam
em fases iniciais de desenvolvimento, o denominado
“early stage”. Em causa estava a inexisténcia de redes de
“business angels” e de fundos apropriados com interesse
nestes estdgios de desenvolvimento.

Assim, é muito salutar para Portugal e para os diver-
sos actores que compdem o “novo” ecossistema de em-
preendedorismo fazerem parte das melhores iniciativas
que se estao a desenvolver a nivel europeu. A participa-

¢d0 em iniciativas como esta permite no s6 a obtengio
de conhecimentos sobre o “modus operandi” adoptado
pelos investidores europeus como também dar oportu-
nidades a alguns projectos e seus respectivos promoto-
res de aceder a0 “smart money” — capital inteligente —,
que as futuras relaces transnacionais
de “business angels” irdo passar a pro-
porcionar como resultado da dindmi-
ca que o projecto Easy ird criar i es-
cala europeia. O efeito demonstragio
que ird decorrer destes dois dias (11 e
12 de Outubro) de intensa actividade
de “business angels” vai contribuir a
curto prazo para sensibilizar os inves-
tidores nacionais para o elevado po-

Portugal recebe
allel2 de
QOutubro encontro
para promover

A falta de entusiasmo do empreendedor é o beijo da morte no pro-
cesso de angariacio de capital junto dos business angels’, afirma
Francisco Banha.

car a lideranca num determinado segmento de mercado,
através de uma solugio que permita mudar os hdbitos
dos clientes. Porém é necessdrio que o empreendedor
demonstre ter as competéncias — tecnologia, relaciona-
mento com clientes, acesso e agilidade de ambito global
e capital intelectual — necessdrias para
conseguir que a sua ideia possibilite
uma razodvel velocidade de chegada
ao mercado. Para o efeito o empre-
endedor deve apresentar-se perante
o business angel com um plano de
negdcios actuante, algo que seja ac-
tualizado, modificado e acelerado — e
nio um documento estdtico destina-
do a impressionar pontualmente, ¢

tencial que existe em projectos que se {NECSHINCREG tendo em vista a obtengdo imediata
encontram ainda em fase de arranque transfronteirigo do dinheiro pretendido, o potencial

e que esse interesse se traduza numa
cultura mais receptiva ao risco e a
exploragio de novas tecnologias ou
conceitos.

VE - Dos 20 projectos europeus a concurso, quan-
tos sdo nacionais?

FB - Apés um processo de seleccdo realizado pelo juri
do evento, foram seleccionados 21 projectos, dos quais
trés s@o portugueses. Estavam previstos apenas 20 pro-
jectos, mas a qualidade dos mesmos levou-nos a corri-
gir a agenda e integrar mais um, compondo assim um
excelente painel verdadeiramente “apetecivel” para os
investidores.

VE - Que caracteristicas deve ter um projecto para
ser apadrinhado por um investidor?

- O acto de investimento ¢ algo muito sério, ndo
devendo ser alguma vez encarado de 4nimo leve por
nenhuma das partes envolvidas. Por esse motivo, apesar
de um negécio poder ser um impulso baseado numa
“crenga’, é necessrio racionalizé-lo a0 méximo para
que a “crenga” se concretize. Alguns factores podem ser
tidos em conta neste processo de racionalizagio, como
por exemplo identificar se o projecto ambiciona alcan-

FB - - Apesarde o “EASY Inyestment Forum estar
limitado aos sectores das tecnologms de informacio

¢ comunicagio (T1C), ciéncias da vida e sustenta-
bilidade ambiental, outros sectores podem ser tam-

bém muito interessantes. Em Portugal e nos pafses,
os business angels” estao atentos a todas as opor
tunidades, assentes na gestdo baseada no conheci-

mento, mdependenwmeme das dreas de actividade.

 Procuram-se negécios de rdpido crescimento ¢ com

potencial de valorizacao que lhes permita obter uma.

mais valia interessante ao fim de dois/trés anos. T
comum que os investidores estejam mals atentos a
negocios que recorram a inovacdo e adopcio de no-
vas tecnologias, uma vez que permitem a obtencio
de ganhus mals acemuados, do que os propoicio-

nados por negécms que se encomtem em secmres

tradicionai
Em Portugal hd exemplos de “busmess :mgeis -

qne investiram em sectores relacmnados com a
prestacio de servn;os 3s empresas e que consegui-
ram atingir mais-valias que possibilitaram multipli-

car por 100 os investimentos realizados. Porque este
'T!?!U de investimentos cernporta UIn IS
 do, os "business angels” procuram diversificar o seu
tisco e adnpmr uma abordagem de portefohu nos

sSeus lnvesﬂmeﬂtﬁs quc os Iﬂ\’a a ter partlmpagﬂes
em mais que um sector de actividade e em montan-
tes diterentes. No nosso pals, as dreas onde se tem
vindo a notar uma maior preferéncia por parte dos
anjos de negocios passam por: software, turismo,

 energias renoviveis, biotecnologia, nanotecmlogxa

- serv1§os as empreqas.

acentua-

investidor ou outro qualquer parceiro
de negdcio.

Depois importa ndo esquecer que
cada vez mais o mundo dos negécios tem a ver com
pessoas, ndo com técnicas e procedimentos, pelo que o
envolvimento dos empreendedores tem de ser total sob
pena de se verificar a sentenga tipica deste sector de acti-
vidade: “a falta de entusiasmo do empreendedor € o beijo
da morte no processo de angariagdo de capital junto dos
business angels”.

VE - A inovacao do projecto é mais importante que
a rentabilidade econémica e a adaptabilidade a va-
rios mercados?

FB - A apreciagdo do projecto ¢ realizada de forma
equilibrada, considerando o modelo de negécio, o mer-
cado, a equipa de gestdo e as perspectivas financeiras.
Para além de ter de haver boa qualidade em todos estes
aspectos e uma particular atengdo pela inovagio, quer
esta seja sob a forma de novos produtos ou de novos pro-
cessos, deve permanecer sempre uma mdxima em mente:
os investidores andam & procura de negécios com recei-
tas e clientes e ndo de apenas 20 engenheiros com uma

ideia incrivel.
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