Dinheiro

(quase) caido
do céu

As dificuldades inerentes

ao processo de criagao

de uma empresa sao inimeras

e muitas sao

as portas que se fecham aos
jovens empreendedores,
na altura de conseguirem

financiamento para os seus

projectos. Os «Business

Angels» podem ser a solugao

os tempos da Grande Depressio, conside-

rado o mais longo periodo de crise econé-

mica do século XX, surgiram nos corredo-
res da Broadway alguns capitalistas que apesar da re-
cessdo nio hesitavam em financiar as produg6es tea-
trais que sem este apoio financeiro dificilmente con-
seguiriam manter-se em actividade. Estes auténticos
‘anjos’ caidos dos céus perante aquele cendrio tdo ne-
gro, deixaram para a histéria o termo «business an-
gels» (BA) como sinénimo de investidores indivi-

duais que apostam em negdcios emergentes e de al-
gum risco, tendo para partilhar nfo s6 dinheiro mas
também «know-how» e experiéncia financeira.

Estruturalmente organizado em Portugal desde
1999, altura em que foi langada a primeira associa-
¢dlo, este mercado de investidores tem vindo a cres-
cer ¢ hoje hé cerca de 350 «business angels» nacio-
nais inscritos nas oito associagbes (a esmagadora
maioria criada no ano passado) que existem de nor-
te a sul do pais.

«Um dos vossos principais cava-
los-de-batalha tem sido a exigéncia
de um quadro fiscal mais adequado
ao desenvolvimento da vossa activi-
dade. Que opinido tem do que estd
previsto no Orgamento Geral do
Estado (OGE) para 2008?

O que este OGE prevé ndo ¢, em
termos fiscais, nada de especial. O que

se prevé ¢ a existéncia de isencao de
mais-valias nos proveitos quando ocor-
re a alienaciio das participagdes onde os
Business Angels (BA) investirem, mas
isso nio traz nada de novo. O que acon-
tece nos EUA, no Reino Unido e tam-
bém na Franga ¢ a possibilidade dos in-
vestidores abaterem a sua matéria colec-
tivel, em sede do IRS, uma parte do
investimento que fizeram. Aquilo que
o Governo portugués estd a propor €
um beneficio apenas a saida e aquilo
que é normal nos paises mais evoluidos
nesta matéria é criar incentivos nao s6 a
saida mas também a entrada. Nos EUA
ou no Reino Unido, os investidores
tém um estimulo fiscal nfio s6 no mo-
mento da alienagiio mas no ano em que

fazem o investimento podem deduzir
20% a 25% do montante. Se fizer um
investimento em Franca, por exemplo,
posso abater até¢ 50 mil euro. Eum gran-
de incentivo para quem quer investir.

E era isto que vocés queriam
também em Portugal?

Exactamente, era isso que nés que-
riamos e acreditamos que para o ano vai
acontecer, pois caso contrario, nio esta-
remos em pé de igualdade com o que
estd a acontecer no resto da Europa. Pa-
ra se ter uma ideia, uma das grandes
mensagens durante a campanha eleito-
ral do Presidente Sarkozy foi a impor-
tincia que os BA tém na economia fran-
cesa. Decorreu agora a Semana France-
sa de Business Angels, em que foram es-

colhidas cinco cidades em Franga, onde
se realizou em cada uma delas um even-
to sobre os BA. O patrono dessa iniciati-
va foi o Presidente Sarkozy.

Aqui ha falta de visdo politica
nesta matéria?

Tem havido falta de visdo politica
nesta matéria, mas agora deu-se um
passo muito grande ao reconhecer-se
politica e publicamente a figura dos
Business Angels a 9 de Agosto, com a
aprovagio do decreto-lei onde se insta-
la a figura dos BA em Portugal. O que
interessa agora é assumir a sua impor-
tincia efectiva. Nos trés grandes con-
gressos que tivemos este ano cd, os re-
presentantes dos EUA, Reino Unido
¢ Franga e todos os outros passaram a




O seu grande interesse ¢ descobrir negécios lucra-
tivos, crediveis e inovadores. “Todos queremos en-
contrar 0 Santo Graal. Temos a esperanga, como in-
vestidores de acertar em algo que possa vir a ser uma
boa empresa até a nivel mundial”, sintetiza Francisco
Banha, presidente da Federagiio Nacional das Asso-
ciagdes de Business Angels (FNABA) e responsivel
pela Gesventure, empresa especializada na angaria-
¢do de capital para projectos de elevado potencial.
Francisco Banha, que foi também o fundador do pri-

ideia da importincia das questoes fis-
cais, mas o nosso OGE ainda no con-
templa aquilo que poderia trazer mais
investidores para este processo. E nilo
se pense que a questdo fiscal tem aver
com pretender-se apenas ter benefi-
cios fiscais. Se os Business Angels tive-
rem um prémio a entrada, ao poder
deduzir a sua matéria colectivel uma
parte do seu investimento, o Estado,
por sua vez, vai ter receitas com a
constitui¢io dessas empresas. E essas
empresas viio criar emprego, os traba-
lhadores vao pagar IRS, vao pagar se-
guranga social, as empresas vio liqui-
dar IVA e mais a frente IRC. Portan-
to, o préprio |
com csm-s_ituzux

staclo fica prejudicado
ao.

meiro Business Angels Club (BAC) portugués, em
99, di dois dos exemplos mais espectaculares desta
drea: “Basta citar o projecto Google, onde as ac¢des
jd valorizaram mais de 800% desde que entraram na
Bolsa ou o caso da Amazon que tornou miliondrios
dois «business angels» com um investimento que niio
ia além dos 25 mil délares cada um”.

O mercado nacional dos BA, apesar de estar ain-
da a percorrer os primeiros passos, uma caracteristi-
ca alids comum ao resto do mundo, com as honrosas
excepedes para os EUA, Reino Unido e Franga, reve-
la ji alguma actividade. S6 na associagdo presidida
por Francisco Banha foram recebidos, nos primeiros
dez meses deste ano, 285 projectos. Uma média de 28
por més, aum ritmo de quase uma proposta empresa-
rial por dia.

Mas a triagem, para aprovagao, ¢ muito rigorosa.
O responsivel exemplifica: “Sé para ver o grau de
exigéncia que ¢ colocado neste tipo de investimentos
basta dizer que desses 285 projectos, apoidmos seis ¢
concretizimos apenas dois”.

Nuno Carvalho faz parte deste restrito grupo
de empreendedores que conseguiu luz-verde para
avancar com o seu revoluciondrio projecto denomi-
nado ‘112 Video’. A partir de uma plataforma de
comunicacio e com base nas novas tecnologias dos
teleméveis de terceira geragio, o jovem empresirio
criou um sistema que permite ao operador do servi-
¢o de urgéncia 112 ndo s6 ouvir, mas ver, via video,
o estado em que se encontra o doente ou acidenta-
do. Um conceito tio inovador que Nuno viu o seu
projecto ser distinguido numa iniciativa realizada
recentemente em Bruxelas, o ‘European, Security
and Safety Summit’ com o prémio ‘Best Project Ini-
diative’. Uma disting@io que bateu os mais de 70 pro-
jectos vindos de toda a Unido Europeia e EUA. O
projecto ji esti em teste no mercado nacional ¢
existe ainda a expectativa de transpor o produto
para outros paises.

Confiante no sucesso do ‘11z Video’, Francisco
Banha nio 6 orientou o projecto no sentido de
este conseguir ser financiado por uma sociedade
de capital de risco, a InovCapital que entrou com
60% do investimento total, como entrou, tal como
um outro «business angel», com 5% do bolo total.
Nuno Carvalho, o empreendedor, contribuiu com
30% do montante.

Até atingir esta meta, o empresdrio conheceu no
terreno todas as dificuldades inerentes a quem pre-
tende langar algo de novo no mercado. “Ha muita
resisténcia com tudo o que é inovador. Quem investe
pretende sempre algo ja consolidado, pode ser até no
estrangeiro, com histérico e comprovado. Nao exis-
te muita visio em identificar os bons negécios até
por falta de preparacio técnica em saber avalid-los”,
critica Nuno Carvalho.

Comecou por acreditar, quando foi langado com
pompa e circunsténcia, a grande bandeira de Sécra-
tes, o Plano Tecnoldgico, que obteria fundos para o
seu investimento. “Mas eles orientam, motivam e
dinamizam as ideias empreendedoras mas ndo as fi-
nanciam”. No IAPMEI (Instituto de Apoio as Pe-
quenas e Médias Empresas e 4 Inovagdo) constatou
que “é tudo muito complexo e limitado por eixos de
investimento”. Até que, “apesar da falta de divulga-
¢flo para este tipo de ajudas”, chegou, através da Net
aos «business angels».

Para ver o seu projecto aprovado através de um
BA, Nuno cumpriu todas as obrigagGes que se espera
de um empreendedor. “Para serem seleccionados te-
mos de perceber que existe um grande envolvimento
pessoal no projecto, uma paixio muito grande pela
iniciativa que querem desenvolver, pois isso ¢ a garan-
tia que ndio vio desistir as primeiras contrariedades
que aparecerem”, reforga ainda Francisco Banha.

Marisa Antunes

O Plano de Negdcios deve dar a
conhecer o sonho dos empreende-
dores mas sempre numa base s6li-
da de credibilidade, profissionalis-
Mo € COMPromisso.

1) Oportunidade de  Mercado:
"Qual o nicho que foi detectado?”
2) Sumirio Exccutivo: Resumo de
todo o projecto (1-2 pdginas)

3) Conceito: "Quais as caracteristi-
cas do que se pretende langar?”
4) Mercado: "Qual o mercado-al-

vo ¢ suas caracteristicas?"

5) Estratégia de Desenvolvimen-
to: "Quais as linhas-mestras para
o futuro?"

6) Equipa de Gestdo: "Qual o per-
fil dos lideres de projecto?”

7) O Modelo Econémico Financei-
ro: "O projecto liberta capital ?
Ao fim de quanto tempo?"

8) A Ambicdo: "O que existe além
disto?"

Fonte: Gesvenrure




