B entrevista lideranga

“Portugal é interessante para

osbusiness angels"

O presidente europeu de Business Angels, Anthony Clarke,
em entrevista a INVEST, considera Portugal um mercado potencial .

nthony Clarke, presidente da EBAN

{European Business Angel Netwaork), na

véspera do encontro europeu, que se
realiza este més no Estoril, considera Portugal
um mercado com potencialidades para a ac-
tividade de Business Angels. Nesta entrevista
a INVEST, o lider europeu explica os objectivos
deste encontro em solo juso.

Em quantos projectos ja parti-
cipou e qual o montante global
que ja investiu?

[nvesti cerca de 400 mil euros no periodo entre
1996/2001, quando era um investidor activa,
que sequia os seus negdcios e quando entrej
para a equipa de gestdo de investimentos. Em
simultdneo, fiquei responsavel pela gestao dos
Business Angels de Londres e comecel a reduzir
0s mews investimentos depois de 2001, a me-
dida que iniciei fundos de co-investimento de
angels, conjuntamente com a rede de Business
Angels de Londres, e a gestdo de fundos tornou-
se uma actividade mais intensiva.

Qual é a maior motivacdo de um
Business Angel (BA) na procura
de um novo investimento?

0s BA procuram uma equipa de gestdo forte e
interessada, com pessoas de quem gostem eem
quem possam cenfiar, Eles também procuram
negdcios em crestimento, em particular aquetes
que j& tenham conseguido algumas vendas.
Uma boa capacidade intelectual também é
essencial.

Em Portugal a actividade de BA
é ainda bastante reduzida.A que
acha que se deve asse facto?

0 mercado de capital de risco estd ainda sub-
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desenvolvido num grande nimero de paises
na UE, nao apenas em Portugal. Isto acontece
muitas vezes devido a uma cultura da inter-
vencdo do Estado a falta de um mercado de
capital de risco forte. A medida que o mercado
de capital de risco se desenvolve, a necessidade
deinvestidores, numa fase inicial, torna-se mais
importante e, por isso, 0 papel dos BA torna-se
mais necessario.

Para além disso, 0 conceito de BA é refativamen-
te nove e mal compreendido, Os BA precisam
de uma maior visibilidade para despertar
a consciéncia do papel que desempenham
como participantes nas economias europeias,
investindo em empresas novas de elevado
grestimento, quando nenhum outro investidor
quer carrer esse risco. A actividade dos BA em
Partugal desenvolveu-se rapidamente no dltimo
ano, com a criagdo de quatro redes regionais e
da FNABA, a Federagdo Portuguesa das Redes
de Business Angels.

O Congresso da EBAN em Por-
tugal vai ajudar a mudar esse
estado de coisas?

Um dos objectivos do congresso anual da EBAN
— Rede Europeia de Business Angels &, especi-
ficamente, despertar a consciéncia no pais an-
fitrido sobre a actividade dos BA e do papel das
redes de BA, aumentando a visibilidade deste
tipo de investidores e prendendo a atengao de
quem faz as leis.

Quais sdo os principais objecti-
vos deste Congresso?

Pretendemos aumentar a consciéncia sobre
a importancia do desenvolvimento de uma
induistria de BA em Portugal; convencer os parti-
dipantes/investidores locais a envolverem-se no

desenvolvimento de um mercado de capita! de
risco informal; fornecer uma plataforma para a
informacdo sobre a melhor e a boa pratica entre
as profissionais envolvidos no mercado de BA;

discutir as novas tendéncias na inddstria em: =

tada a Europa; aprender com outros mercados,
este ano com o5 Estados Unidos e a América

Central e Latina; mostrar histdrias de sucesso.
Além disso, vamos fazer a 2° Gala de entrega

de prémios da EBAN.

A que se deveu a escolha de Por- -
tugal, considerando a falta de -

actividade de Business Angels?

Depois do sucesso do nossa dltimo congredso -

realizado em Praga, na Repiiblica Checa, em

Abril de 2006,a Gesventure, o primeiro membra - -
portugués da EBAN, decidiu apresentar uma

proposta para ser o anfitrido do congresse de
2007, em colaboragdo com o 1APME| e a PME.
(apitat. Esta proposta surgiu com a conviccdo
de que tal evento seria decisivo para aumentar
a participagao dos investimentos de “angels”
na Pas,

Em Portugal faltam empreen-
dedores, hoas ideias ou smart-
money? :
Claro que ndo. Muitas vezes os individuos com
experiéncia de empreendorismo e dinheiro nao
sabem que podem investir em empresas sem
quotas ou nao sabem o que sao 0s business
angels. Muita informagdo é publicada pela
EBAN em www.eban.org e estd disponivel a0
piiblica,

JPL/S.C.S.
com tradugao de Vera Silva

O que é um Business Angel

0s"Anjos” ou“Padrinhos” de negdcio sdo empresarios e gestores com carreiras
consolidadas que disponibilizam dinheiro, contactos e know-how a projectos
start-up ou hoas ideias de negdcio a precisarem de um “empurraozinho”
530 investimentos de risco, por isso pouco apeteciveis para as instituicdes
de financiamento mais tradicionais {como a banca ou mesmo as capitais de
risco), embora uma das motivagdes de um Business Angel seja a possibilidade
de participar nos projectos, A forma como o Business Ange! participa no novo
negdcio é varidvel podendo ser mais ou menos activa, envolvendo participagies
de urn s6*Angel” ou de varios no mesmo projecto.

Dinheiro sem fronteiras

Uma das dificuldades recorrentes dos empreendedares portugueses é a falta de
financiamento, nomeadamente quanda os projectos exigem montantes supe-
riores ao habitualmente disponibilizado pelas férmulas tradicionais. F, nal guns
€asos,mesmo um Business Angel {BA) tem dificuldade, sozinho, em apoiar esses
projectos. Serd ento possivel recorrer a investidores fora de portas?

Anthony Clarke defende que o mais comum é os BA preferirem investir na sua
drea de residéncia. No entanto, com o desenvolvimento das novas tecnologias,
alguns BA estao mais dispostos a investir no estrangeiro, em empresas de eleva-
do crescimento, nas quais podem claramente adicionar algum valor, admiti.
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